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Cher Dirigeant

NOUS SOMMES TRES HEUREUX DE VOUS
PRESENTER NOTRE OFFRE DE COLLABORATION.
FRUIT D'UNE LONGUE EXPERIENCE DE 24 ANS.

NOTRE VALEUR AJOUTEE CONSISTE A
ACTIVER, DEPLOYER ET OPTIMISER LA

PERFORMANCE COMMERCIALE DE VO'TRE
ENTREPRISE

jamal eddine BOUKAR
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Nos domaines de
specralisation

o Audit commercial

o Coaching commercial
o Marketing digital

o Formation
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NOS SOLUTIONS

A travers cet accompagnement, le
cabinet CMDH propose

1. Vous accompagner dans le
diagnostic commercial de
votre entreprise,

2.Batir ou renforcer votre
strategie commerciale,

3.Augmenter la motivation et la
performance des commerciaux
de votre entreprise
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Une phase de coaching permet :

e Etudier votre marcheé,

e Redéfinir vos objectifs commerciaux,

e Mettre en place des actions
commerciales ciblées,

 Mettre en place des outils de pilotage
dédiés a I'action commerciale.

e Mettre en place des outils permettant
d’analyser I'efficacitée commerciale,

e Mettre en place des outils de suivis
d’actions commerciales,

e Batir de nouveaux outils pour
communiquer efficacement aupres de
vos clients, vos prospects




NIVEAUX DE DIAGNOSTIC COMMERCIAL

1.STRATEGIE COMMERCIALE
2.FORCE DE VENTE
3.PLANIFICATION COMMERCIALE
4 VEILLE COMMERCIALE
5.ECOUTE CLIENT

6.SATISFACTION CLIENT

7.FIDELISATION CLIENT
8.COMMUNICATION

9.RISQUE CLIENT



DIAGNOSTIC

e Réunion de cldture
e Rapport d’audit
e Recommandations




NOTRE COACHING
COMMERCIAL

e Segmentation, classification des portefeuilles

e Mise en place des outils de prospection
(téléphoniques, terrain, recommandations, etc..)

e Mise a jour des supports de vente

e Définition du plan de communication (site,
réseaux sociaux, documents supports
commerciaux, plaquettes, publicité, etc.)

e Accompagnement terrain sur la prospection,
techniques de vente,negociation et
fidelisation
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Jamal eddihe
BOUKAR

COMMENT DEVELOPPER LF CHIEFRES DF VOTRE ENTRERISE 7

Auteur sur
Amazon

Fondateur de
[ academie de
coaching
commercial
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CHER DIRIGEANT,
MERCI DE VOTRE ATTENTION, NOUS
RESTONS A VO'TRE DISPOSITION

Jamal eddine BOUKAR ( 24 ans d'experiences)
e Cycle Superieur en gestion et commerce / ENCG
e Fondateur de l'academie de coaching commercial
B ainet CMDH GSM: 212-661-42-19-72
e Expert en performance commerciale et comportementale
e Auteur du Livre Coaching des commerciaux sur Amazon
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academiecoachingcommercial@gmail.com
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www.academiecoachingcommercial.com g




